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1.Temal

1.1 Debate éRegionalismo versus Multilateralismo?

Dehate
i Regionalismo versus
Multilateralismo?




1.2 (Regionalismo versus Multilateralismo?

e e M Amigos o rivales
¢ Regionalismo.

Versus ) M De la coexistencia
Multilateralismo? ala coherencia

M Informe OMC

1.3 Regionalismo vs multilateralismo

Regionalismo vs multilateralismo [

Hubo un intenso debate
en los 90: escollos o estimulos.

Algunos pesimistas: nexo entre la

proliferacion de acuerdos y los

estancamientos de Doha (Bhagwati, 2008).
TR . Y }

Otros optimistas: efecto
dominé acelerara Doha. §
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Independientes: vias
paralelas (Freund, 2000).




1.4 De la coexistencia a la coherencia

“Ninguna de esas perspectivas puede captar por si sola la
complejidad de las relaciones comerciales internacionales en un
mundo en proceso de globalizacion”

Prefacio del Informe de Comercio Mundial de la OMC.
NN | . .

, El informe también sefiala que hay pruebas de que las recientes
iniciativas regionales y multilaterales se han desarrollado
paralelamente, lo que da peso al argumento de que son
complementarios y que coexisten y se mueven a diferentes i
velocidades. [




2. Tema 2

2.1 Preferencia Arancelaria Regional (PAR)

2.2 Tratado de Montevideo 1980

Objetivos

;Cual es el FIN?

Mecanismos
¢ Cual es el medio para
llegar a los objetivos?

o Haz click en todas las opciones para obtener la informacién y

asi habilita el paso a la proxima pantalla \
s



Tratado de Montevideo 1980

O'bjetlvos N Desarrollo econémico — social,
¢Cuales el FIN? arménico y equilibrado de la
region.
: A Alcanzar en el largo plazo un
Mecanismos >
; : mercado comun
¢,Cual es el medio para ; .
latinoamericano.

llegar a los objetivos?

Haz click en todas las opciones para obtener la informacion y

asi habilita el paso a la proxima pantalla Iy

Tratado de Montevideo 1980

Objetivos

¢Cual es el FIN? N Area de Preferencias

Econoémicas: PAR, Acuerdos
de Alcance Regional y
Mecanismos Acuerdos de Alcance Parcial

¢, Cuél es el medio para
llegar a'los objetivos?

Haz click en todas las opciones para obtener la informacion y

asi habilita el paso a la proxima pantalla CTy

'y



2.3 Area de preferencias econémicas

Area de preferencias economicas

GCUALES SON LOS INSTRUMENTOS?

Acuerdos de alcance regional Acuerdos de alcance parcial

Haz click en todas las opciones para obtener la informacion y
o asi habilita el paso a la proxima pantalla
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ea de preferencias economicas

GCUALES SON LOS INSTRUMENTOS?

Acuerdos de alcance regional Acuerdos de alcance parcial

Participan todos los paises miembros

N Preferencia arancelaria regional
Los paises se otorgaran mutuamente una preferencia arancelaria
aplicada al nivel del arancel que rija para terceros paises.

N Otros
Apertura de Mercados, Cooperacion Cientifica y Tecnolégica,
Bienes Culturales, Obstaculos Técnicos al Comercio.

Haz CIICK en 10aas 1as opeiones para oplener 1a iniormacion y 4
e asi habilita el paso a la proxima pantalla K1y



Area de preferencias economicas

¢CUALES SON LOS INSTRUMENTOS?

Acuerdos de alcance regional Acuerdos de alcance parcial

Participan algunos paises miembros

N Acuerdos de complementacion economica
Promover el aprovechamiento de los factores de produccion y estimular
la complementacién econémica.

N Otros
(Comerciales, Agropecuarios, promocion del comercio u otros).

Haz CIICK en 10aas |as 0pciones para oblener 1a Iniormacion y (. ] \

asi habilita el paso a la proxima pantalla 1y

2.4 Acuerdos de alcance regional

ACUERDOS DE ALCANCE REGIONAL :

participan TODOS los paises miembros




2.5 Acuerdos de alcance regional

Preferencia Arancelaria Regional

2.6 Preferencia arancelaria regional (PAR)

Preferencia arancelaria regional (PAR) \

Preferencias que se otorgan los paises miembros entre si,
fijadas con referencia a los aranceles de importacion
aplicados a terceros paises.

Se aplica al universo arancelario salvo lista de
excepciones.

Preferencias expresadas en NALADI (NCCA).

Nivel basico del 20%.

Se aplica en magnitudes diferentes segun la categoria
de paises.

HHEE



2.7 Acuerdo regional de apertura de mercados en favor de Bolivia,

Ecuador y Paraguay

\cuerdo regional'de apertura de mercados
en favor de Bolivia, Ecuador y Paraguz

Néminas de productos para los cuales se les otorga 100%
de preferencia porcentual a los paises de menor desarrollo
econodmico relativo (PMDER).

Bolivia, Ecuador y Paraguay.

Sin reciprocidad (listados unilaterales).

PMDER otorgan preferencias entre si.

e
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2.8 Acuerdos de alcance parcial
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articipan ALGUNOS paises miembros




2.9 Acuerdos de alcance parcial

2 = ;.

Acuerdos de Complementacion Economica

2.10 Ejercicio

(Arrastrar y soltar, 10 puntos, 1 attempt permitted)

e R . Promover el maximo aprovechamiento de
los factores de la produccion, estimular la
compl tacion econdmica, entre otros.

Ejercicio

Acuerdos de alcance parcial "

Conti concesiones para
determinados sectores de la industria

COMPLEMENTACION @ ::’Z":ﬁ:clas ECE o Sec s
ECONOMICA N £ :
COMERCIALES Fomentar y regular el comercio
= agropecuario intrarregional.
RENEGOCIACION DEL |5t f
PATRIMONIO HISTORICO e T e e e
: !’ (cooperacion aduanera, facilitacion del
sl sasliiies Ssmmminmmsmmim et e 4 fransporte, cooperacion fito zoosanitaria)

PROMOCION DEL frenneTasTenssenseTasanay Referidos a otras materias como

COMERCIO ' | cooperacion cientifica, turismo, medio

R 09090909090 ambiente.
ARTICULO 14 DEL TM 80 A AR g e AP

Acuerdos con ofros paises y areas de

ARTICULO 25 DEL TM 80 [ , integracion economica de América Latina.
EoRd



3. Tema 3

3.1 Tipos, caracteristicas generales y estructura de los acuerdos

Tipos, caracteristicas generales y
estructura de los acuerdos




3.3 ¢éCudles son los productos que se benefician de preferencias

arancelarias?

¢Como se expresan las preferencias arancelarias
en un Acuerdo?

M Los productos negociados.

M Considerados originarios por cumplir con las reglas de
origen del acuerdo.

M Que cumplan con los requisitos exigidos por el pais de destino.

¢Como se expresan las preferencias arancelarias
en un Acuerdo?




¢Cuales son los productos que se benefician
de preferencias arancelarias?

M Preferencia porcentual.
N Gravamen Preferencial Arancelario (GPA).

3.4 Estructura de un acuerdo

Objetivos . Medidas antidumping y compensatorias

Programa de liberacion comercio Normas y reglamentos técnicos

Tratamiento dado a las

; Doble tributacion
restricciones no arancelarias

Reglas de origen Medidas fito y zoosanitarias

Solucién de controversias Servicios

Cléausulas de salvaguardias Inversiones
Administracion del acuerdo Propiedad intelectual

Adhesion vigencia y denuncia Integracion fisica

Anexos Protocolos adicionales

=)
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4. Tema 4

4.1 Aplicacion de las Preferencias Porcentuales y el Gravamen Preferencial

Acordado

-

Aplicacin de las Preferencias
Porcentuales y el Gravamen
Preferencial Acordado

4.2 Preferencia porcentual

_ Preferencia porcentual

Preferencia porcentual - PP:

N Reduccion en términos porcentuales de los aranceles
generales de importacion.

¢Como se calcula una preferencia porcentual? o
Cuando en un Acuerdo se registra una preferencia porcentual del 50% para
un producto, y el arancel general de importacion es del 10% sobre el Valor
en Aduana, significa que las importaciones de los productos originarios del
pais coparticipe del Acuerdo deberan tributar un 50% de dicho arancel
general, es decir, un arancel de 5% sobre el valor en Aduana.




Preferencia porcentual

Preferencia porcentual - PP:

N Reduccién en términos porcentuales de los aranceles
generales de importacion.

¢Como se calcula una preferencia porcentual?

Cuando en un Acuerdo se registra una preferencia porcentual del 50% para
un producto, y el arancel general de importacion es del 10% sobre el Valor
en Aduana, significa que las importaciones de los productos originarios del
pais coparticipe del Acuerdo deberan tributar un 50% de dicho arancel
general, es decir, un arancel de 5% sobre el valor en Aduana.

10 arancel x 50/ 100 = 5

g
p 14

Gravamen ;t)[’t}i":;;':‘,’l(_fi:]| :](‘,t)['([:](lc) J

Gravamen preferencial acordado - GPA:
N Arancel preferencial que efectivamente pagan las mercancias.

+
X

¢Como se calcula el GPA?

Cuando las preferencias se expresan en términos de GPA, éste es el arancel
preferencial que efectivamente pagan, en el pais importador, las mercancias
originarias del pais coparticipe del Acuerdo de que se trate. Por ejemplo, si el
arancel general de importacion es del 20% sobre el Valor en Aduana y se
negocia un arancel preferencial de 10% sobre el Valor en Aduana, el
gravamen que debera tributar es 10%.



5.Tema5s

5.1 La evolucion historica de las Acuerdos: Acuerdos selectivos y Acuerdos

de libre comercio. Evolucion Global del proceso de liberacion

La evolucion historica de las

Acuerdos: Acuerdos selectivos y
Acuerdos de libre comercio.
Evolucion Global del proceso de
liheracion

N Se ha conformado una “RED DE ACUERDOS” que constituye un importante
activo del Proceso de Integracién. 104 Acuerdos vigentes suscritos en la

ALADI
N 22 ALADIcon
paises no miembros
de Centroamérica y
El Caribe (art 25

’ TM80)

Acuerdos intra-ALADI

Preferenciales

No Preferenciales

N (2AARy31AAP) N (5AARy44 AAP)

“Libre comercio”

N Cobertura Limitada 3 Amplia Cobertura

N Preferencias Fijas 3 Cronogramas autométicos
de desgravacion



5.3 Acuerdos de libre comercio

Acuerdos con cobertura Illll:-"H  de ;)1%!(“[(‘\':1)“ H-‘ia!c‘,ﬂi:\‘:iuj

Son 28 Acuerdos (22 suscritos en ALADI + Comunidad Andina + Alianza
del Pacifico + 2 de Venezuela + 3 de Panama)

N  Amparan 52 de las 78 relaciones bilaterales posibles.
N 85% del comercio intrarregional de ALADI (Afio 2020)

Argentina E Brasil <> Uruguay
[ - |
[iorenaa =]

Panama (- ]
=
Ver acuerdos iba
T T

Acuerdos con cobertura amplia de productos negociados
Son 28 Acuerdos (22 suscritos en ALADI + Comunidad Andina + Alianza
del Pacifico + 2 de Venezuela + 3 de Panama) Linea punteada:Acserdos e son frmados por
) ) . miembros de la ALADI fuera del
N Amparan 52 de las 78 relaciones bilaterales posibles. THED (CAN, Venezueia y Peri;
. . . y Panama con Chie, \'eﬂoo‘y
N 85% del comercio intrarregional de ALADI (Afio 2020) Peri).

Argentina E

Bolivia




5.4 Relaciones bilaterales
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de cobertura limita

cIones bilaterales amparadas por acuerdos.

2 de produ

) I
. Em _—
- .

Ver relaciones

Cuba —

LINEAS PUNTEADAS:
no existen acuerdos entre las
partes de aicance parcial

=g
IS

de cobertura limita

LINEAS ENTERAS:
Acuerdos selecivos.

Argentina E

Panama '™ —
5 e Venezuela

México

il / / g

México con Ar, Br, Py, Ec (4) N Relaciones de Cuba salvo con Bo y Ve (9)
Chile y Bolivia (1) N  Relaciones de Panama salvo con Ch, MX y Pe (11)
Venezuela con Mé, Co y Pe (3)

KKK



5.5 Grado de avance del proceso de integracion comercial en ALADI

Grado de avance del proceso de integracion comercial en ALADI

N Los Acuerdos han permitido un avance significativo en la
liberalizacién arancelaria e implican compromisos futuros.

Porcentaje de flems totaimente herados
% de items liberados intra-ALADI
laci bil | deradas por comercio
100
80

1995
1997
999
2001
2003
2005
2007
2009
2011
2013
2015
2017
2019
2021
2023

9
=]
] ]
— 0trarregional  sssess Acuerdos ALADI
Fuente: Secretaria General en base a informacion oficial de los paises miembros m

5.6 Situacion actual

Situac

(/)[| :’[«';i‘_l{[:]|

Conformacion de una “red de Acuerdos’ que constituye un importante activo
en el proceso de integracion

22 Acuerdos cubren la totalidad de universo arancelario (alcanzaran el libre
COMErcio, con excepciones)

La vertiente regional ha sido poco dinamica si la comparamos con la
bilateral o subregional

e 4 Los concesiones arancelarias implican ventajas respecto a otros
&« exportadores de similar oferta exportable que no cuentan con Acuerdos



6. Tema 6

6.1 Nuevas disciplinas comerciales suscritas por los paises miembros de la

ALADI en el marco de los Acuerdos de ultima generacion

Nuevas disciplinas comerciales
suscritas por los paises miembros
de la ALADI en el marco de los
Acuerdos de iilfima generacion

6.2 Nuevas disciplinas comerciales suscritas

N Gran crecimiento del numero de acuerdos comerciales a nivel mundial en las
ultimas décadas.

N Cambio gradual y continuo del contenido de los compromisos asumidos en
estos acuerdos.

N Los cambios han implicado la inclusion de un conjunto creciente de teméticas
y cambios en el tratamiento de disciplinas que ya se encontraban presentes.



6.3 Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “ultima generacion”

suscriptos por los paises miembros de la ALADI:

Nuevas disciplinas comerciales suscritas:

Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “ultima generacion”
suscriptos por los paises miembros de la ALADI:

Nuevas disciplinas comerciales suscritas

Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “ultima generacion”
suscriptos por los paises miembros de la ALADI:

Facilitacion y promocion de inversiones
Dos grandes tipos de visiones:

N “Acuerdos de Promocion y Proteccion Reciproca de Inversiones”
(APPRIs): Incluyen estandares clasicos (TN, NMF, Nivel minimo de
trato, entre otros), la “expropiacion directa e indirecta” y el Sistema de
Solucién de Controversias Inversor - Estado con reglas arbitrales del
CIADI o UNCITRAL.

N Acuerdos donde se privilegia la promocion y cooperacion por sobre
la proteccién de las inversiones.

Presente en los acuerdos: ACE 35.61,ACE 35.64,Alianza Pacifico, CPTPP, ALC Peru Australiay T- l
MEC



sciplinas contempladas en los Acuerdos de “dltima generacion”
riptos por los paises miembros de la ALADI:

sciplinas contempladas en los Acuerdos de “ultima generacion”
riptos por los paises miembros de la ALADI:




- Nuevas disciplinas comerciales suscritas

Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “ultima generacion”
suscriptos por los paises miembros de la ALADI:
Pequefias y Medianas Empresas u

Tres grandes areas de disposiciones:

N Orientadas a mejorar el acceso a la informacion por parte de este tipo
de empresas.

N Orientadas a impulsar la insercion de estas empresas en los mercados
internacionales y, en particular, en las cadenas globales de suministro.

N Disposiciones relativas a PYMES en el capitulo correspondiente a
Contratacion Pubica orientadas a facilitar la participacion en los
procesos de contratacion publica y a asegurar la transparencia de las
disposiciones que otorgan un trato preferencial.

Presente en los acuerdos:ACE 73, ACE 35.61, Alianza Pacifico, CPTPP y ALC Peri Australia

as disciplinas comerciales suscritas

Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “Ultima generacion”
suscriptos por los paises miembros de la ALADI:

Coherencia Regulatoria
M Creciente importancia de las medidas no arancelarias motiva la necesidad de
minimizar el grado de divergencia regulatoria existente entre los distintos
paises
M La Coherencia Regulatoria tiene como fin fomentar las buenas practicas
regulatorias, a través de la cooperacion y la coherencia en el proceso regulatorio.

N Seincluyen herramientas como los mecanismos de “Evaluacion de impacto
regulatorio’; coordinacion intra e inter guberamental para comprobar la
consistencia de las propuestas regulatorias con las politicas internas o
internacionales; los mecanismos de transparencia y consulta publica .

Presente en los acuerdos:ACE 73,ACE 35.64 Alianza Pacifico, CPTPP y ALC Perii Australia



Nuevas disciplinas comerciales suscritas

Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “ultima generacion”
suscriptos por los paises miembros de la ALADI:

Comercio y medioambiente n-

N Promover politicas y practicas comerciales y ambientales; promover
altos niveles de proteccion ambiental; aplicar efectivamente la
legislacion ambiental; promover instancias bilaterales de cooperacion

N Reconocer el derecho soberano a regular en materia ambiental y
reafirmar el compromiso con los Acuerdos Multilaterales de Medio
Ambiente

N Abordar acciones de cooperacién mutua en diversos sectores
(Proteccion de la capa de ozono; Calidad del aire; Basura marina;
Especies exéticas invasoras; entre otras)

Presente en los acuerdos:ACE 73, ACE 35.61, ACE 35.64, CPTPP y T- MEC I

Disciplinas contempladas en los Acuerdos de “dltima generacion” n
suscriptos por los paises miembros de la ALADI:

ACE ACE ACE Allanza ALC Peru
Acuerdos/ Disciplinas 35.61 CPTPP T-MEC
Facilitacion y Promocion de
Inversiones
Comercio Electronico ‘

>
>
>
>
>
>
>

>
>
>

>
>
>
>
>

Pequefias y Medianas
Empresas
Coherencia Regulatoria
Comercio y Medioambiente

>
>
>
>
>

>
>
>
>
>




7. fin del médulo 2

7.1 Fin del Mdédulo 2

del Modulo 2

Los Acuerdos Preferenciales
suscritos en [a ALADI



