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2.1 Integracion en el marco de la ALADI

Integracion en el marco
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2.2 Antecedentes

N LaALADI se ha ido conformando una red de Acuerdos, es un proceso
que se ha caracterizado por su dinamismo y profundizacion creciente

N La suscripcién y puesta en vigencia de todos estos Acuerdos fue dando
lugar a la conformacion de un area de preferencias econémicas.

N Lared de Acuerdos existente siguié una dinamica histérica. La misma esta
compuesta por la Preferencia Arancelaria Regional, los Acuerdos de
Alcance Regional y los Acuerdos de Alcance Parcial
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2.3 Metodologia para Medir barreras al comercio y Red de Acuerdos

Metodologia para Medir barreras al comercio y Red de Acuerdos

1- Se estimaron los aranceles promedio a nivel de capitulo para cada pais.

2- Se calcula la preferencia promedio en cada relacion bilateral.

3- Se estima el Arancel Preferencial (AP) para cada relacion bilateral y capitulo.



Metodologia para Medir barreras al comercio y Red de Acuerdos |

1- Se estimaron los aranceles promedio a nivel de capitulo para cada pais.
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2- Se calcula la preferencia promedio en cada relacion bilateral.

3- Se estima el Arancel Preferencial (AP) para cada relacion bilateral y capitulo.
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2- Se calcula la preferencia promedio en cada relacion bilateral.
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etodologia para Medir barreras al comercio y Red de Acuerdos

1- Se estimaron los aranceles promedio a nivel de capitulo para cada pais.

>~y Arancel NMF
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trareet-promrediom =

i: pais otorgante o importador, que impone el arancel, k: capitulo del sistema armonizado, j:
item a 8 o 10 digitos del SA, n= total de items del capitulo

2- Se calcula la preferencia promedio en cada relacion bilateral.
e e e )

z.

Preferencia
(7]

Preferenciapromedio.=.Lmy.=

i: pais otorgante de la preferencia, h pais beneficiario de la preferencia, k capitulo del sistema
armonizado; l: item Naladisa; q: total de items de la Naladisa del capitulo.

3- Se estima el Arancel Preferencial (AP) para cada relacion bilateral y capitulo.

= Arancel preferencial = APy, = (A * (1 — Pypy.)) = 100

2.4 Profundidad y cobertura de la red de acuerdos

Profundidad'y cobertura de la red de acuerdos ’
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2.5 Avance del proceso de liberacion comercial en la ALADI

Avance del proceso de liberacion comercial en la

% de items liberados intra-ALADI

Relaciones bilaterales ponderadas por comercio

Porcentaje
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2.6 Una mirada mads detenida al comercio intrarregional

Una mirada mas detenida al comercio intrarregional

N Laevolucion del comercio intrarregional ha estado vinculada al crecimiento
econdmico

Comercio Intra-ALADI 1980-2019

Mil Millones de délares

1,5% ac. anual




2.7 Evolucion del comercio intrarregional

Evolucion del comercio intrarregional

Comercio intrarregi: I / Importaci lobales de ALADI

2.8 Utilizacion de los acuerdos

Utilizacion de los acuerdos

Porcentaje




3. Tema 2

3.1 La region en perspectiva

La region en perspectiva

3.2 Informe Banco Mundial 2019: Baja exposicion al comercio

internacional

Informe Banco Mundial
Baja exposicion al comercio internacional

Una medida estandar de la apertura externa de un pais es la relacion entre su comercio
internacional y su actividad econémica general. Esta proporcion a menudo se calcula sumando
las exportaciones e importaciones de bienes y servicios y luego dividiendolo por el PIB del pais

Segun esta medida, América
Latina y el Caribe tiene la menor
apertura externa entre todas las
regiones en desarrollo. El indice

de apertura de la region es de
alrededor del 40 % comparable al
de Asia del Sury Africa
Subsahariana, pero mucho méas
bajo que el de regiones con

niveles de ingresos similares e

como Asia del Este, Oriente
medio y Africa del Norte, y Europa
Oriental y Asia Central.




Mapa Apertura comercial

3.3 La mayoria de los acuerdos comerciales son internos a la region

LL.a mayoria de los Acuerdos comerciales
son internos a la region

El nimero de acuerdos comerciales preferenciales firmados es, por lo tanto, un indicador de los esfuerzos
de integracion comercial, pero puede proporcionar una imagen erronea de los posibles beneficios
economicos. Para tener en cuenta el tamafio del mercado, cada acuerdo comercial puede ser ponderado
por el producto del PIB de las dos partes firmantes, medido a través de su parte del PIB mundial.
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Ejemplo

| aimayoria de los Acuerdos comerciales
Son internos alaregion

El namero de acuerdos comerciales preferenciales firmados es, por lo tanto, un indicador de los esfuerzos

de integracion comercial, pero puede proporcionar una imagen errénea de los posibles beneficios

econdmicos. Para tener en cuenta el tamafio del mercado, cada acuerdo comercial puede ser ponderado
por el producto del PIB de las dos partes firmantes, medido a través de su parte del PIB mundial.

Por ejemplo, un acuerdo comercial entre un pais que representa el 1 % del PIB
mundial y una agrupacion de paises que contribuyen con el 20% el total mundial
seria equivalente al 0.2% de un acuerdo (-0.20 x 0.01). Por el contrario, un
acuerdo comercial entre dos paises en el que cada uno representa el 1 % del PIB
mundial se trataria como un 0.01 % de un acuerdo (-0.01x0.01)
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|\ luerdo comercial multilateral puede resuitar en la firma de miitiples acuerdos bilaterales.

yente: Organizacién Mundial del Comercio.

Los Acuerdos comerciales Sur-Norte

involucran mercados mas grandes

Esta forma de ponderar los acuerdos comerciales claramente aumenta la importancia de
aquellos que incluyen una economia avanzada (grafico 24). Seguin esta métrica, los acuerdos
Sur-Norte representan el 55 % de los acuerdos comerciales frmados por paises de la region de
América Latina y el Caribe, una cifra mucho mayor que la proporcién de los acuerdos Sur-Norte

efectvamente frmados.
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Importancia

|Los Acuerdos comerciales Sur-Norte

involucran mercados mas grandes

Esta forma de ponderar los acuerdos comerciales claramente aumenta la importancia de
aquellos que incluyen una economia avanzada (gréfico 24). Segun esta métrica, los acuerdos
Sur-Norte representan el 55 % de los acuerdos comerciales frmados por paises de la region de
América Latina y el Caribe, una cifra mucho mayor que la proporcién de los acuerdos Sur-Norte

efectivamente firmados. m

*Laimportancia de los acuerdos Sur- Norte puede ilustrarse comparando los
acuerdos de la Asociacion Latinoamericana de Integracion y el TLCAN. Después
de ponderar las partes por su correspondiente participacion en el PIB mundial, los
110 acuerdos comerciales bilaterales frmados por los paises signatarios del
primero de los tratados mencionados se vuelven equivalentes a los dos acuerdos
firmados por México en el segundo.
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3.5 Los Acuerdos comerciales Sur-Norte involucran mercados mads grandes

Mayor exposicion a economias complejas

Para tener en cuenta estos efectos de aprendizaje, cada acuerdo comercial puede ser ponderado no solo
por la parte del PIB mundial que representan las partes firmantes, sino también por su grado de
sofisticacion econémica medido por el indice de Complejidad Econémica (ICE). El ICE calcula la
diversidad de las exportaciones de un pais y su ubicuidad, reflejada en el nimero de paises del mundo
que producen dichos bienes (Hausmann et al. 2012). El ICE se normaliza de modo que varie entre un
minimo de 0 y un maximo de 1.

Para ilustrar de qué manera la

o 1k sofisticacion economica de las partes

“| firmantes afecta al recuento de
e 3 . §I acuerdos comerciales, considérese un
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pais en desarrollo cuyo indice ICE
normalizado es 0,2. Si dicho pais firma
un acuerdo con una economia
avanzada cuyo indice ICE normalizado
es 1, el acuerdo comercial obtiene una
ponderacién de 0,2 (=0,2 x 1).
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Mayor exposicion a economias complejas

% Porotro lado, un acuerdo con un pais con el mismo ICE de 0.2 obtiene una
ponderacion de 0.04 (-0.2 x 0.2). Estas ponderaciones se aplican ademas de las
que reflejan el tamario del mercado, discutidas anteriormente.

4. Tema 3

4.1 El comercio internacional de servicios

El comercio internacional de
servicios




4.2 Comercio internacional de servicio: Particularidades de los servicios

DMErcio internacional de servicios

Particularidades de los Servicios:

M Sonintangibles y no almacenables.

N No se aplican aranceles en su
comercio.

N  Gran importancia de las regulaciones
internas.

m

4.3 Comercio Internacional de servicio: Alcance del comercio

internacional de servicio

Comercio internacional de servicios

i

Alcance del Comercio Internacional de Servicios:
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Comercio transfronterizo

Comercio internacional de servicios

Alcance del Comercio Internacional de Servicios:

B3I

= Comercio transfronterizo (servicio prestado en forma telefénica o por
internet).

D
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Consumo en el extranjero

Comercio internacional de servicios

Alcance del Comercio Internacional de Servicios:

EEEMm

= Consumo en el extranjero (ej. turismo).




Presencia comercial

Comercio internacional de servicios

Alcance del Comercio Internacional de Servicios:

B3I

“ Presencia comercial (ej. establecimiento de una filial).
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Presencia de personas fisicas

Comercio internacional de servicios

Alcance del Comercio Internacional de Servicios:

EEEMm

~ Presencia de personas fisicas (viajeros por negocios).




4.4 Exportaciones mundiales y regionales de servicio por tipo (2017)

| Exportaciones mundiales y regionales de
servicio por tipo (2017)
N Relevante importancia del sector y Exporaciones \

“Turismo” y “Servicios empresariales” en
‘ las exportaciones regionales, los cuales

representaron un 43% y 22% del total
exportado, respectivamente.

Estos sectores tienen un peso

mundiales de
servicios en 2017:
% 13.3 billones §
=

* Distribucién * Finanzas

* Telecomunicaciones - Transporte

* Turismo Otros.

sustancialmente inferior en las

estadisticas de exportaciones mundiales, 9
siendo mas relevantes en éstas, sectores

como “Distribucién” (20%) y “Finanzas”

Fuente: OMC (2019)

(19%).

El sector “Transporte” y
“Telecomunicaciones” muestran pesos
similares en los tota&s de las:
vexpodacsones my

ax \
Exportaciones

mundiales de
servicios en 2017:

% 13.3 billones $

= Distribucién = Finanzas

» Telecomunicaciones - Transporte

* Turismo Otros.

Fuente: OMC (2019)

lales y reglonales

de ALADI en 2017:
0.13 billones $

" Exportaciones
de servicios de los
paises miembros
de ALADI en 2017:
0.13 billones $

® Turismo ® Servicios empresariales
# Transporte

* Telecomunicaciones

# Seguros y Pensiones
Otros

Fuente: ALADI



4.5 Exportaciones e importaciones de bienes y servicios de los paises

miembros de la ALADI

Exportaciones e importaciones de bienes y
servicios de los paises miembros de la ALADI

Exportaciones de blenes y servicios de los pakses miembros dala
ALADI {2035 - 2018, en milones de ddlares)

M Durante el afio 2018 las exportaciones

it de servicios de los paises miembros de
§ s la ALADI alcanzaron los 128 mil

sacce millones de délares, 13% del total

i exportado (bienes + servicios).

N Las importaciones de servicios por su
parte sumaron 183 mil millones de

[Y———

Qe otk s i dolares, 19% del total importado
o (bienes + servicios).
- M Enambos casos la participacion ha
| men sido creciente en el total, con un mayor
2 crecimiento relativo de las
iy importaciones.

4.6 Exportaciones e importaciones de servicios por paises miembros de la

ALADI

Exportaciones e importaciones de servicios por
paises meimbros de la ALADI

e e ore % L M Brasil, México y Argentina, en ese
1% e orden, son los paises que muestran

oo mayor participacion en las
i I exportaciones e importaciones totales
iy de servicios.
m ECUADOR
" BOUVIA
s M CubayPanama exhiben un alto nivel

9 de exportaciones (“Turismo” y

Importaciones de servicios por pases miembros de “Transporte”) pero su participacion cae
p p P P
= en el total importado.
2%,

N El resto de los paises exhiben
participaciones similares en las

0,47%

» exportaciones e importaciones de
servicios regionales.

[177]




Exportaciones e importaciones de servicios por

paises meimbros de la ALADI

Importaciones de servicios por paises miembros de Exportaciones de servicios por paises miembros de
ALADI (2015) ALADI (2015)
25 2% 1% 1%

2%1% 1% 1%

u BRASIL

u MEXICO

u ARGENTINA

u PANAMA

u CUBA

w CHILE

u COLOMBIA

" PERU

# URUGUAY

u ECUADOR

w BOLIVIA

# VENEZUELA
PARAGUAY

4.7 Fin del Modulo 3
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Los Acuerdos Preferenciales
suscritos en la ALADI

Los resultados
comerciales de los Acuerdos



